Titulo: Exportadores procuram opgdo a Argentina
Veiculo: Folha de 5. Paulo

Pagina: B4

Secdo: Mercado

Data: 18/02/2014

Tiragem: 252115

Centimetragem: 2,0

Valor: R$ 2.010,00

Exportadores procuram opcao a Argentina

Piora no pais faz brasileiros exigirem pagamento antecipado e se voltarem a outros mercados

FELIPE BACHTOLD
DE PORTO ALEGRE

Diante da piora da situa-
cao da economia argentina,
empresas brasileiras que ex-
portam ao vizinho relatam o
avanco de banreiras paraaen-
trada de produtos, veem com
apreensao a possibilidade de
calote e passam a exigir pa-
gamento antecipado.

Alguns empresarios desis-
tiram do pais e passaram a
procurar outros mercados.

Setores da industria ouvi-
dos pela Folha consideram
que, entre as medidas possi-
veis, o Banco Central da Ar-
gentina pode segurar a saida
de dolares para pagamentos,
como ocorre na Venezuela.

A altadodolar ante o peso,
que se desvalorizou em 20%

em 2014, também gera preo-
cupacao, ja que desestimula
os compradores argentinos.

“Com o problema cambial,
pode ser a gota d’agua”, afir-
ma Alfredo Bonduki, do Sin-
ditéxtil de Sao Paulo.

A Federacao das Indastrias
do Rio Grande do Sul passou
arecomendar cautela nosne-
gocios com os argentinos e a
desaconselhar a concentra-
caode vendas novizinho, se-
gundo seu presidente, Heitor
José Miiller. Uma das precau-
¢coes tem sido exigir paga-
mento antecipado.

O pais vizinho se manteve
em 2013 como o terceiro maior
importador de produtos bra-
sileiros, com US$ 19,6 bilhoes
—US$ 3,1 bilhoes acima do
exportado para o Brasil.

Problemas que pareciam

solucionados ressurgiram.

Cerca de 700 mil pares
aguardam ha meses licengas
para entrar no vizinho.

Segundo a associa¢ao dos
calcadistas, em janeiro, pela
primeira vez em anos a Ar-
gentina nao apareceu na lis-
ta dos maiores importadores.

A montadora de Onibus
gaucha Comil esta com 55 vei-
culos esperando licencas do
governo local. A Associacao
Nacional das Fabricantes de
Onibus relata que o governo
vizinho nem sequer atende
aos pedidos de audiéncia.

O Ministério do Desenvol-
vimento diz que acompanha
0s casos “diariamente”.

A Folha encaminhou
perguntas a representantes
do governo argentino, mas
nao obteve respostas ate o

fechamento desta edicao.

ALTERNATIVA

Os fabricantes de maqui-
nas agricolas do Rio Grande
do Sul, que sempre tiveram
nos argentinos bons clientes
pela proximidade geografica,
decidiram “esquecer” o inter-
cambio com os vizinhos.

“0 pessoal foi perdendo a
paciéncia. O mercado aqui es-
tava aquecido e chegaram a
conclusao de que nao valia a
pena”, diz o presidente do sin-
dicato do setor, Claudio Bier.

A mesma situacao foi vivi-
da no setor de moveis.

“Naovamos embarcar por-
que podemos nao receber”,
declara o empresario Ivo Can-
san. A saida para Cansan foi
procurar clientes para seus
produtos no Peru e na Africa.
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